CENTRO DE DESARROLLO DE EMPRENDEDORES

CATEDRA DE EMPRENDIMIENTO E
INNOVACION TECNOLOGICA

COMPETICION DE
MININEGOCIOS

FORMULARIO DE MINIPLAN

Fecha maxima de ingreso al sitio Web del CEEMP:
13 de diciembre de 2010




Curso: Emprendimiento e Innovacion Tecnologica

MINIPLAN DE MININEGOCIO

NOMBRE DE LA EMPRESA

INFORMACION DEL CONTACTO

Nombre

Direccién

Teléfono

E-mail

1. PRESENTACION

Nombre y actividad que realizara cada uno de los miembros del grupo:

NOMBRE ACTIVIDAD

Actividad de la empresa (a qué se dedica)

Total de ingresos esperados por ventas: $

Inversion requerida para iniciar el negocio $

La inversidn se obtendra de las siguientes fuentes
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2. DESCRIPCION DE LOS PRODUCTOS / SERVICIOS

Esta empresa venderd lo siguiente:

Productos / Servicios® Precio estimado Precio de Venta
de Costo
1
2
3

La materia prima se obtendra de los siguientes proveedores:

3. DECRIPCION DE LOS CLIENTES

Grupos de clientes que se interesarian en nuestros productos / servicios:

Grupo Potencial de ingresos
(US$)

Razones por las que estos clientes comprarian nuestros productos / servicios:

Nombre de nuestros clientes mas importantes (si aplica):

! Adjuntar hojas en caso de ser necesario
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En comparacion a nuestra competencia, nuestros productos / servicios tienen ventajas
como se indica a continuacion por las razones siguientes:

Ventaja Razén

4. DESCRIPCION DE LA COMERCIALIZACION

¢{Como piensa vender sus productos/servicios?

;{Como piensa promocionar sus productos?

5. PRECIOS

Los precios de los productos/servicios ofrecidos por la empresa estan basados en los
siguientes rubros: costos de material, costos de operacion, etc. (explique como calcula el
precio de costo del producto/servicio):
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6. PROYECCION DE VENTAS

Identifique, describa y cuantifique el potencial de crecimiento de su negocio.

DIA Costo operativo diario (US$) | Ventas diarias (US$)

ler

2do

3er

Consideramos que estas ventas son razonables basandose en los siguientes supuestos:

GBRWIN(F-

7. DATOS DE LA FUNDACION

Nombre de la Fundacion

Informacion de contacto en la Fundacion

Nombre

Direccion

Teléfono

E-mail
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